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1. Introduction & hibroker connect

Se faire connalitre, attirer, intéresser

Attirer et intéresser

Orientation Offre
©

hibroker connect

Etre trouvé Etre considéré Faire des offres intéressantes

v'Google SEO & SEA vblogs v'Lead management

v'Google Business Profile v'Podcasts v'CRM

v'Site courtienenassurances.be Vv Site web courtier v'Ecran courtier interactif

v'Page Web v'Page Web v'Site web courtier: offres en ligne,

v'"Médias sociaux v'"Médias sociaux simulation, comparaisons,...
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Pourquoi un courtier doit étre actif sur le digital en 2025 ?

80% des adultes belges utilisent Facebook

60 % des adultes belges sont sur Instagram

90 % des décideurs B2B utilisent LinkedIn pour prendre des décisions
commerciales.

Un courtier bien référencé sur GMB est 2 fois plus susceptible d’étre
contacté par un prospect.
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Les suites d'un projet pilote valide !

PERIODE

PARTICIPANTS

Du ler septembre au 28 février 2025 (POC)

36 courtiers engagés dans le POC
22 Comptes connectés avec un ou plusieurs réseaux

Facebook : 21

LinkedIn (Page entreprise) : 11
LinkedIn (Page personnelle) : 5
Instagram: 8

POSTS PUBLIES

Sur la phase de poc : 439 posts publiés

- 312 Facebook
- 6 Instagram
-  0GBP
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VOLUME D'IMPRESSIONS

Sur la phase de POC (Au global)

- 10 703 abonnés touchés
- 140 000 impressions
- 1785 réactions

Taux d'engagement de 2,1%. (supérieur & la moyenne du
\_secteur)
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La présence digitale pour un courtier augmentée

O broker connect permet d'optimiser cette présence en mutualisant les efforts
de communication et en fournissant un contenu pertinent et conforme aux
courtiers.

e Un courtier actif sur Facebook, Instagram, LinkedIn et Google My Business
déeveloppe son autorité, attire de nouveaux clients et fidélise efficacement sa
clientele existante.

. étre visible lIa ou les clients recherchent des solutions d’assurance !
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Les publications

M Bonjour Brocom,

o
G I Animation Référencement local Votre compte
Brocom

‘51‘ Gérer mon offre - Gérer mon offre -
Mes parametres

Votre rapport d'activité des 30 derniers jours Derniéres publications
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Publications Publications
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Les publications b

2 fagons d’animer ses réseaux

Prochaines publications Comment programmer un post ?

. Mwo Campagne dispo

e
" D&coUuvTir nos pro sitions de sts
© woge  (318/02/2025 ] ' propostl po
o Campagne dispo
Ju s e b
o o sk 10U
b proviar
g= woge  (118/02/2025

2 Cliguer sur celui qui vous intéresse

. hm_*’ Campagne dispo

= woge  ©18/02/2025
¢ 3 Programmer la publication du post

eyl @  Durabiite
d oge @13/11/2024 Sinon

Créer un post manuellement
Créer une publication
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Les publications automatiques

Sur les thématiques qui vous intéresse :
1. Actualités

2. Placements et épargne

3. Non-vie particuliére

4. Non-vie entreprise

Depuis les partenaires sélectionnés par vous Depuis notre Community management sur
1. Brocom base d’'une option de service
2. Compagnies - Un post par semaine / réseau

3. Partenaires courtage



Les publications

“ Assurfinanceandyou
@ Place de I'Altitude Cent 31, Forest, Belgium
, 027725260
B¥4 contacts@assurfinanceandyou.be

@ assurfinanceandyoube

© Actuellement ouvert

r Pas encore évalué (0 avis) )

Mes clients ?
Je les connais bien
et je suis toujours
1a pour eux.

me—

Photos Toutes les photos m

Mes clients ?
Je leur simplifie
la vie & 200%.

Informations concemnant les données de statistiques de Page - Confidentialité
Conditions générales - Publicités - Choix publicitaires [> - Cookies - Plus - Meta ®

2025

Assurfinanceandyou
25 février, 08:07 - @

Vous avez adopté de nouveaux moyens de déplacement? Vélo, trottinette ou scooter 7

00

Vos assurances ont-elles aussi suivi le mouvement ? Consultez notre équipe pour un check rapide
de vos garanties et roulez l'esprit tranquille. &~ 7

En savoir plus : Nouvelle mobilité, nouvelles assurances | Courtier en assurances
#MerciMonCourtier

Voir les statistiques

Booster une publication

£ Partager

© Bruno Lambotte

Jaime Q) Commenter (© Envoyer

Bruno LAMBOTTE

Consultant - conformité

Bruxelles et périphérie

©. Data Privacy Box

Améliorez la qualité des prospects
avec Sales Nav
W Essayez maintenant pour 0 EUR

Vues du profil 108

Impressions de posts 1510

hibrokcz_{

c

COMME

L, = @ 2
Accueil Réseau Emplois  Messagerie  Notifications

AssurfinanceandYou
63 abonnés
3sem. .

Mes clients ? Mon équipe est toujours |a pour eux, pour les accompagner dans les
moments de leur vie. Et quand quelque chose se passe, Nous sommes a leurs
cotés. Disponible quand et comment ils le préférent.

#PourquoiUnCourtier

Mes clients ?
Je les connais bien
et je suis toujours
la pour eux.

Votre Courtier
Votre meilleure
Assurance

€@ Vous et 5 autres personnes 1 republication

T
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Les publications

AssurFinance & You Sprl
sur Google =

La météo change. _
Mon assurance habitation
me couvre-t-elle ?

La météo change. En cas Vijf gouden tips voor wie aa
diinondation, d'une pensioensparen doet Het
dégradation, de dégats. individueel pensioensparen i
il'y a 20 minutes 7 mars 2024

En savoir plus

Les posts renvoient vers
différentes sources internes e
ou externes

Fourgtuncourtier ? Benasswé  Aproposdes sisrances  Sog Podcast

a AssuFnance & You Sprt
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Les publications

Les posts proposés seront
ensuite diffuser sur votre
Google Business Profil
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Connexion a la Plateforme

Initialisation de votre mot de passe

Pilotez
VOS services !

Contoctez-nous



Connexion a la Plateforme

Gérer les utilisateurs

Information sur votre société

Nom de société

Assurfinance & You

Votre numéro dentreprise

0458648761

En quelle langue commurniquez-vous principalement

Etape suivante



Parametrage Init

a

Gérer les utilisateurs

Votre identité visuelle

Ces choix permettront de personnaliser votre communication

Logo

Couleur principale

#023A75 ®

Couleur secondaire

#93C122

Etape suivante



Paramétrage Initial

1.  Community nanagement - €
2. AEDES
3. AG Insurance
T 4, ALLIANZ
5. ARAG
Choix des catégories pour votre communication 6 ARC ES
— Sante 7. ATHORA
On /2 Pension E Pension P 8 AXA
1 ' ACtuaI IteS Placements & Epargne Vie 9. Ba|0lse
2. Placements et épargne 10. DAS
3. Non-vie particuliere 1 Eg;gyex
4. Non-vie entreprise o 7 Hm, 13. |. The Legal Village
Pension Habitation 14 N N
Mobilité Meteo 15 - VIV' um
Prévention Forces du courtier 16. DKV
' . 17. Dela
s 18. Europ Assistance
19. AFIESCA

20. Cardif Assurance Vie
21. CFDP Assurances
22. Partenaires courtiers
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Connexion des Réseaux Sociaux

Geérer les utilisateurs

Connectez vos réseaux sociaux

Connecter mon Facebook

Gérer ma connexion

Connecter mon Linkedin

Connecter ma fiche Google
~
xd m

Terminer mon paramétrage



Connexion Faceb
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hibrohz_r_

COMNMECT

‘ @& Se connecter avec Facebook — Mozilla Firefox

O B8 n
RN

17.0

w.facebook.com/

Bruno Lambotte a été associé(e) a notre plateforme
Pour gérer cette association, accéder aux intégrations professionnelles.

Geérer les utilisateurs

Connectez vos réseaux sociaux

Connecter mon Facebook

Gérer ma connexion

Connecter mon Linkedin

Connexion a Linkedin

Connecter ma fiche Google

G CONNEXION

Terminer mon paramétrage

Politique de confidentialité de notre plateforme J'ai com
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Connexion LinkedIn

Gérer les utilisateurs

Connectez vos réseaux sociaux

Connecter mon Facebook

ﬂ Gérer ma connexion

Connecter mon Linkedin

Bruno LAMBOTTE

Connecter ma fiche Google
~
b m

Terminer mon paramétrage

Conditions génerales d'utilisation de Linkedin



Connexion G

oogle

Bravo, vous avez terminé votre paramétrage

Votre communication automatique démarrera dans les prochains jours. Vous
pouvez & tout moment administrer les publications & partir de votre espace
personnel.

Fermer



Gestion des parametres

g

@

&

waer - Mes catégories

Tableoude bord  Mes réseaux sociaux

Choisissez les contenus que vous souhaitez :

Campagne Brocom

Mobilite

Famille

Durabilité

Placements & Epargne

Mes catégories

Forces du courtier

Habitation

Protection juridique

Non-Vie P

Pension P

Prévention

Pension

Santé/Bien-étre

Non-Vie E

Pension E

Meteo

Placements

Entrepreneurs

Santé

L Assurfinance & You

Vos catégories :

Créer une catégorie




Questions & Reponses

Comment puis-je personnaliser les publications pour qu'elles refletent mieux mon
identité de marque ?

Puis-je choisir manuellement les contenus qui seront publiés automatiquement
Sur mes réseaux sociaux ?

Quelles sont les étapes a suivre si un de mes comptes de réseaux sociaux se
déeconnecte de la plateforme ?

Comment puis-je mesurer I'impact de mes publications sur les réseaux sociaux ?
Quel support est disponible si j'ai des questions ou des problemes apres la
formation ?

Quelle sera la fréequence des mises a jour de la plateforme et comment en serai-je
informé ?

Y aura-t-il des sessions de formation supplémentaires pour approfondir 'utilisation
de hi broker Connect ?



Prochaines étapes

1. Vous allez recevoir une invitation de la part de
2. Cliquez sur le lien et suivez le déroulement proposé en suivant la présentation
3. hibroker connect commencera a publier des articles sur vos réseaux sociaux

Facebook — Instagram

Linkedin

Google Business Profil
4. Vous serez invité a une nouvelle session de formation pour decouvrir plus de
fonctionnalités de la plateforme hibroker connect

- community management


mailto:connect@hibroker.be

Avantages de hi broker

@t Impact de marque Economie budgétaire

Eviter une surexposition publicitaire
tout en augmentant linfluence de
la marque gréce & un maillage
large.

Une stratégie remplagant un
investissement publicitaire massif.

Relations clients Volume et régularité

renforcees
Opportunité de fournir des Publication ciblée gréce au réseau
contenus personnalises aux de courtiers renfor¢ant la présence
courtiers (exemple : conseils de la marque « Votre courtier »

pratfiques & diffuser a vos clients)
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COMMECT ™

Contact

connect@hibroker.be

N’hésitez pas a nous faire remonter vos
commentaires et questions a propos du
projet en cours de déploiement.

FEPRABEL [\/' ¢ °
y -
Votre Courti
Fédération des Courtie es Votre meilleure Hi Broker : le partenaire digital du courtier augmenté
Assurance

& Intermé d \\\\\\ fl nnnnnnnn de Belglque
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